presents:

De kracht van eenvoud

Gemak dient de mens
Wanneer u met het Becky’s concept van start gaat in uw winkel, ontvangt
U van ons een verkoopunit die al geheel verkoopgereed is. In overleg met
u stelt Becky’s een bestel- en afleverschema voor u op. Ook in geval

van ‘out of stock’ bepaalt Becky’s in overleg met u welke producten
de beste aanvulling zijn. Uitgangspunt is altijd een verkoopkrachtige




FROM HOLLAND

Becky's

presents:

Bent v detaillist en verkoopt u NIET primair zoetwarenproducten?

Beschikt u over minimaal 1 m2 vrij toegankelijke en beschikbare verkoopruimte?

Heeft v per week ongeveer 2500 klanten?

Bent v op zoek naar een gemakkelijk te behalen omzet en een interessante marge?

Wanneer bovenstaande op U van toepassing is, is Becky’s uw ideale partner.

Wilt v het Becky’s concept in uw winkel introduceren?
Vraag dan de ‘Becky’s Nieuwe Klanten Informatie Set’ aan via telefoon: +31(0)20-4947390 / fax: +31(0)20-4947680
of e-mail: verkoop@beckys.eu. Aan de hand van dit formulier, kunt u uw mogelijkheden en wensen kenbaar maken.

Onze medewerkers van de verkoopbinnendienst nemen vervolgens contact met u op om uw wensen met betrekking
tot de juiste keuze van verkoopunit, assortiment en aantallen, met u te bespreken. Aan de hand van deze gegevens zal
Becky’s u een voorstel doen betreffende:

+ keuze van verkoopunit

+ keuze van assortiment/vulling
+ omzet- en marge informatie

« bestelwijze

« logistieke serviceverlening en de daarbij behorende keuze




